ECONOMICO
Valor

Brasil Politica Financas Empresas Mundo Agronegocios Legislacdo Opiniao Carreira Eu & Ultimas

Mercado de energia solar produzida pelo
proprio consumidor ganha mais investidores

Novos entrantes aproveitam maior busca de consumidores por reducao na conta de
luz e querem garantir beneficios antes da aprovacado do marco regulatério
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Selles, socio da Genial: “Nossas usinas vao atender consércios e cooperativas” — Foto:
Leo Pinheiro/Valor




O mercado de geracdo de energia distribuida solar vem ganhando um nimero cada vez
maior de novos entrantes, que buscam se posicionar antes da aprovacao de um marco
regulatério para o segmento, com regras que tendem a reduzir o retorno dos projetos.

No ultimo més, quando a proposta de legislacao foi finalmente destravada na Camara, pelo
menos trés grupos que ja atuam com comercializacdo de energia anunciaram a entrada no
segmento: Genial Energy, da Genial, a comercializadora Trinity e a Apolo Energia. Em todos
0S casos, a ideia € vender a energia gerada por fazendas solares de pequeno porte para
cooperativas e consorcios, atendendo consumidores residenciais ou pequenas e médias
empresas.

Em franca expanséo desde 2018, a geracao distribuida vem ganhando relevancia no setor
elétrico e é enxergada como uma das principais solu¢fes tecnoldgicas para expandir e
descentralizar a producéo de energia por todo o pais. Geralmente envolvendo a fonte solar, os
projetos sdo de pequeno porte - de “telhados” solares até usinas com 5 MW de poténcia -, ndo
exigem grandes investimentos e tém pouco ou henhum impacto ambiental.

« Leia mais: Contratagdo simplificada de térmicas visa baixar custos, diz ministro de
Minas e Energia

Para os consumidores, o grande atrativo de ter geracao propria de energia € o desconto na
conta de luz. As empresas costumam garantir descontos de 10% a 20% sobre a tarifa da
distribuidora local. O beneficio chama ainda mais atencdo nesse momento de crise hidrica: com a
disparada dos custos com energia e aplicacdo das bandeiras tarifarias, mais consumidores vém
procurando alternativas para reduzir gastos.

Na Genial Energy, a construcdo da primeira usina, no Rio de Janeiro, deve comecar em
breve. Com 5 MW de poténcia, a unidade recebera R$ 25 milhdes em recursos préprios do grupo.
A energia sera destinada a clientes da comercializadora da Genial que ndo sao elegiveis ao
mercado livre (ACL).

“Temos expectativa de captar R$ 300 milhdes com investidores nossos e fazer novos
projetos com alavancagem. Teriamos assim mais de R$ 1 bilhdo em investimentos para fazer”,
afirma Rodrigo Selles, sdcio da Genial e diretor da gestora BRPP. No futuro, o grupo deve usar a
base de clientes de sua plataforma de investimentos para ampliar o negdcio. “Sao quase 500 mil
pessoas fisicas que ja interagimos via aplicativo, fica mais facil de acessa-los e inclui-los num
modelo de consorcio”.

e Leia mais: Alta do custo da energia solar ameaca as metas climaticas

A Genial pretende desenvolver cerca de 20 projetos solares nos proximos dois anos, sendo
10 no Rio de Janeiro e quatro em Minas Gerais. Outros Estados, como Séao Paulo, estédo em
avaliagdo. “Vamos aproveitar essa esteira do marco [regulatdrio], que obviamente vai impactar
um pouco a rentabilidade. E uma janela a ser explorada”, observa Ewerton Vital, lider da area
comercial e de clientes da Genial Energy.

Novos investidores destacam que a legislacdo especifica para 0 segmento néo é
determinante para os investimentos, mas traz mais conforto. Apés meses de discusséo, governo
e entidades do setor elétrico chegaram a um consenso sobre o texto do projeto de lei 5.829/2019.
Com o acordo, a proposta foi aprovada com votacao expressiva na Camara: 476 votos a favor e
apenas trés votos contrarios. A expectativa é de que nao haja resisténcias no Senado.

O marco legal prevé que as regras atuais de compensacao de energia para sistemas de
geracao ja conectados serdo mantidas até 2045 e havera uma transicdo, até 2027, para novos
projetos.

e Leia mais: Demanda por assinatura aumenta no setor, diz Absolar
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“Algumas mudancas foram bem vantajosas. A tarifa de conexao reduziu. As usinas nao vao
poder mais ser transferidas antes de estarem prontas, acaba a especulacéao entre
desenvolvedores. O momento para investir € bem interessante”, avalia Jodo Sanches, sécio-
presidente da Trinity Energia.

Também ingressante no mercado de geracao distribuida, a Trinity quer alcancar 100 MW em
usinas solares até 2025, o que deve exigir investimentos de R$ 450 milh&es. O primeiro projeto,
em Minas Gerais, deve ficar pronto até julho de 2022. A companhia j& prospecta novos
empreendimentos no Rio de Janeiro, Sdo Paulo, Parana e estados do Nordeste.

A Apolo Energia acabou de realizar uma captagéo de R$ 95 milhdes para bancar suas
primeiras usinas solares. Pertencente a gestora prépria do grupo, o FIP Polaris reuniu 28
investidores e recebeu certificacdo da Sitawi, especializada em andlise da performance
socioambiental de empresas e instituicdes financeiras.

“Através dessa captacdo, vamos fazer um investimento total de R$ 500 milhdes. Temos
mais trés fundos no ‘pipeline’, tudo para energia”, afirma Pedro Camanho, sécio fundador da
Apolo. Num primeiro momento, serao 30 projetos, todos em Minas Gerais, somando 100
megawatts-pico (MWp).

A GreenYellow, que integra o grupo francés Casino, também esté acelerando seus
empreendimentos. Hoje, a companhia tem 65 MWp em usinas conectadas e pretende adicionar
20 MWp até o fim do ano. Ao todo, os aportes em energia solar somam R$ 270 em 2021. Em
paralelo, a GreenYellow decidiu iniciar atividades como comercializadora varejista. “Queremos
atuar da geragéo até o consumo, com o ‘upside’ da comercializagdo. Vemos um nicho cada vez
maior de terceirizagao da gestao e compra de energia”, afirma Roberto Zerkowski, presidente da
GreenYellow.




