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CENARIO PROBLEMATICO

Credito nao

Vocé precisa(ra) pedir Ao longo da sua vida Como estdo as
empréstimos para manter como empreendedor, dividas/empréstimos da sua
seu negocio/empresa vocé ja buscou empresa no momento?
em funcionamento sem gerar empréstimo bancario? )
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responder consegui empréstimo
Desde o comeco Vocé buscou empréstimo em bancos?
da crise, vocé ja tentou O O
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aguardando o empréstimo empréstimo  aguardando o empréstimo

Conseguir um empréstimo

uma resposta uma resposta

naatual crise provocada pe-
la pandemia do novo coro-
navirus pode ser decisivo pa-
raque uma pequenaempre-
sa nao feche as portas. Po-
rém, ter acesso ao dinheiro
nao esta facil. Pesquisa feita
pelo Sebrae, em parceria
com Fundacao Getulio Var-
gas (FGV), mostra que 86%
dos pequenos negocios que
pediram empréstimos nao
conseguiram (58%) ou ain-
da estdo sem resposta
(28%). Ou seja, somente
14% tiveram sucesso.

O levantamento sobre as
empresas na pandemia foi
feito entre 30 de abril e 5de
maio, com 10.384 entrevis-
tados no Pais. Segundo o
Escritorio Regional do Se-
brae na Baixada Santista, a
mesma realidade pode ser
projetada na regiao e de-
monstra que a ampliacdo
das linhas de crédito anun-
ciada pelo Governo Federal
aindan3o surtiu efeito.

Dos empreendedores pes-
quisados, 89% disseram que
o faturamento mensal dimi-
nuiu (em média 60%) por
causa das restri¢oes impos-
tas pelo coronavirus. Apenas
38% solicitaram crédito,
mas 59% disseram que vao
precisardedinheiroempres-
tado para manter seus nego-
cios em funcionamento. A
maioria deles, 63%, busca
auxilioem bancos publicos.

PROBLEMAS NOS DOIS LADOS
O gerente regional do Se-
brae, Marco Aurélio Rosas,
diz que quem empresta cos-
tuma ter rigor excessivo. Ja
paraquem pede, muitas ve-
zes falta um planejamento
sobre o uso do dinheiro e o
oferecimento de garantias.
“As dores que esses empre-
sariosestao sentindo, ndssen-
timos quando atendemos na
Baixada Santista. De cada 10
atendimentos, seis sao sobre
crédito. A primeira questao
que percebemos € a falta de

0s bancos privados possuem
op¢des de empréstimo com
vantagens para quem é cliente
antigo e mantém investimentos.
Mas, para os empreendedores
em geral, 0s juros mais baixos
estdoadisposicdo nas
instituicdes ligadas aos governos
Federal e Estadual. Umaalternativa
éaagénciaDesenvolve SP
(www.desenvolvesp.com.br), que
oferece ao publicoempréstimos de
até R$ 15 mil sem cobrangade juros
€24 meses para pagar. O dinheiro
pode ser usado em maquinas,
equipamentos, instalacdes, matéria
prima, estoque e capital de giro.
Aagénciatambémtem outra
linha, com limite de até R$ 21 mil,
jurosde 0,35% ao més e 36 meses
parapagar. Outros comtaxas
menores sao Banco do Povo
(www.bancodopovo.sp.gov.br),
Caixa Econdmica Federal
(www.caixa.gov.br/caixacomsua
empresa/caixa-e-sebrae) e
Banco do Brasil (www.bb.com.br).
0 Portal do Empreendedor
(www.portaldoempreendedor.
gov.br) teminformacdes
sobre as linhas disponiveis.

SEM ACESSO

Dificuldade de acessar os recursos do
Governotambém esta enfrentando
Mauricio Gongalves, empresario
santistado setor de gastronomia.
Haquase duas semanaseletenta,
sem sucesso, os beneficios previstos
naMP 944, destinadaa cobrir os
gastos com afolha de pagamento
das empresas, por meiode uma
parceriaentreaUnido, que paga
85%, e 0s bancos privados, que
pagam15%, com juros baixos.
Mauricio fez todos os procedimentos
nosite do Banco Ital, seu cadastro foi
aprovado, odinheiro paraafolha
dossete funcionarios saiu de a conta,
mas o empréstimo ndo aconteceu.
0 banco alega questoes técnicas,
mas ninguém deu mais detalhes.
“Vou ao hancotodos os dias,
mas até agoranada”, diz
oempresario, que teme fragilizar
asfinancas de seu comércio.
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Nao sei

Qual a razdo de ndo ter conseguido o empréstimo?

Considerando seus custos atuais, quanto seria
necessario por més para seu negocio nio fechar?
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PELA MAIORIA
DOS ENTREVISTADOS
PARA A ECONOMIA 5,3% 45,5% 44,4% 4,5% 0,3%
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Fonte: Sebrae  Pesquisa on-line realizada entre os dias 30 de abril a 5 de maio, com 10.384 entrevistados em todo o Pais. A margem de erro ¢ de 1 ponto percentual para mais ou menos

organizagao financeira. Nao
adiantachegarnobancoepe-
dir R$ 100 mil sem saber co-
mo vai utilizd-lo. O planeja-
mento ajuda muito na con-
cessaodocrédito”.

O gerente explica que as
empresas brasileiras sobre-
vivem, em média, de 13 a 17
dias fechadas. Nos Estados
Unidos, esse prazo vai de
29 a 47 dias. “A nossa mé-
dia de respiro financeiro é
baixa, o que faz anecessida-
dedecrédito aumentar”.

Rosas lembra que o ban-
co vai querer garantias e,
em um periodo de incerte-
za, asituacao fica pior. Para
quem nao tem o que ofere-
cer, ha novidades. Uma de-

DIFICULDADE

“Asdores que esses empresarios estdo sentindo, nds sentimos
quando atendemos na Baixada Santista. De cada 10
atendimentos, seis sdo sobre crédito. A primeira questdo que
percebemos é a falta de organizacao financeira. Nao adianta
chegar no banco e pedir R$ 100 mil sem saber como vai utiliza-lo.
O planejamento ajuda muito na concessdo do crédito”

Marco Aurélio Rosas
Gerente regional do Sebrae

las é o Fundo de Aval as
Micro e Pequenas Empre-
sas (Fampe). Nele, o Sebrae
entra como avalista e cobre
até 80% do valor se aempre-
sa nao pagar (detalhes no
site www.sebrae.com.br).
Ooutro éo Programa Na-

cional de Apoio as Mi-
croempresas e Empresas
de Pequeno Porte (Pronam-
pe), lancado ha poucos dias
pelo  Governo Federal
(www.portaldoempreende-
dor.gov.br). As instituigcoes
tém como garantia o dinhei-

ARTE MONICA SOBRAL/AT

ro injetado pela Unidao no
Fundo Garantidor de Ope-
racao (FGO), administra-
do pelo Banco do Brasil.

“A questao da garantia
agora esta sanada. Outro
ponto é que, se a empresa
tem alguma restricdo
(inadimplente), também
da negativa de crédito”,
ressalta o gerente. “O em-
préstimo é um respiro
neste momento, mas nao
asolucdo completa. E fun-
damental - e o Sebrae
pode ajudar - um planeja-
mento futuro. Para que o
empresario consiga hon-
rar esse empréstimo e
saiada melhor forma pos-
sivel dessa crise”.

Quem consegue busca folego para manter funcionamento

BBl Séciade umrestaurante
no Boqueirdao, em Santos,
Simone Zanasi, de 49 anos,
conseguiu um empréstimo
na segunda tentativa, por
meio da Caixa Economica
Federal, com garantiado Se-
brae (Fampe). O dinheiro
foi liberado em uma sema-
na, com 12 meses para pa-
gar a primeira parcela e ju-
rosde1,33% ao més.

“Acho que o Governo de-
morou muito para comecar
a liberar crédito. Ja tinha
tentado o crédito da Desen-
volve SP (Governo do Esta-
do), mas nao consegui. Nao
tem como saber por quanto
tempo da para se manter
diante dasincertezas”.

A necessidade de crédito
nao é vista com naturalida-
de pela maioria dos em-

preendedores, nem diante
de uma pandemia. A Re-
portagem tentou falar com
pessoas que tiveram o di-
nheiro negado, mas elas
nao quiseram participar
por constrangimento.

IMAGEM RUIM

E mesmo quem conseguiu
tem medo que essa divulga-
¢ao possa passar uma ima-

gem ruim de seu negécio. E
ocasodadonadeumaagén-
cia de turismo em Santos
que pediu para ndo ter o
nome divulgado. Ela obte-
ve R$ 12 mil em crédito.
“Precisei de dinheiro a
partir de maio, quando
meu capital de giro acabou.
Trabalho muito com turis-
mo rodoviario e muitos
clientes pediram devolugao

dos valores pagos, nao acei-
tando remarcacao da passa-
gem para uma data futura.
Desde 13 de mar¢o nao ven-
di maisviagens”.

Primeiro, a dona da
agéncia tentou num banco
privado, mas a alta taxa de
juros e a caréncia de ape-
nas 90 dias para comecar
apagar nao faziam a conta
fechar. Até que ela conse-

guiu, também com a aju-
da do Sebrae, na Caixa.
Vai comecar a pagar em
maio de 2021, em 24 ve-
zes, com taxa de juros
abaixode 2%.

“Agoraos clientes come-
cam a pensar em algo e o
mercado esta comecando
a aquecer, Mesmo quem
nao viajava vai rever suas
prioridadesdevida”.




