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PORTO & MAR

Curso que ensina empresarios
a exportar inscreve neste mes

Consultoria do Exporta SP tem como objetivo abrir as portas do mercado internacional a empreendedores

BEATRIZ ARALLMY

COLABDRADIRS

Um projeto de capacitacio
Vdl ENSINAr IMICTOSs, peque-
nas e médias empresas pau-
listas, assim como star-
tups, a exportar. Esse é o
objetivo do Programa Pau-
lista de Capacitacao para
Exportadores - Exporta
SP, lancado no dltimo dia
30 pela Secretaria de De-
senvolvimento Economi-
€0, eém parceria com a In-
vestSP. Aideia, segundo os
organizadores, ¢ abrir as
portas do mercado interna-
cional a empreendedores
interessados em se aprimo-
rar na area. Asinsericoes ji
estio abertas.

Neste primeiro ano da ini-
ciativa, seriio selecionadas
150 empresas que buscam
expandir sua atuacio para
o exterior. As inscrighes po-
dem ser feitas por meio do
site  da InvestSP (ht-
tps://www.investe.sp.gov.
br/exporte/exportasp/),
com o preenchimento de
um formulério. Esta primei-
rafase do processo se encer-
ra no proximo dia 28,

“0 mercado do Brasil es-
ta se recuperando e isso ¢
muito importante para os
empreendedores. Mas, ter
a opcio de outros merca-
dos paraatuar é tio impor-
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Para especialista, a burocracia @ um grande entrave para as pequenas empresas entrarem nesse mercado

CRITERIOS DE SELECAO

Entreascritériosde selecao, o
ExportaSP levard em consideragio
oestagio dosempreendimentos
pse, realmente, @ o momento
deexportar, “Avallaremos
a maturidade empresarialdos

tante quanto”, afirma a as-
sessora da Secretaria Esta-
dual de Desenvolvimento
Econdmico do Estado Bru-
na Barros, que estd coorde-
nando o Exporta SP.

Ela apresentou o progra-
ma Exporta SP e destacou
as oportunidades que ele
criard  para  empresirios
paulistas durante sua parti-
cipaciio no Forum Porto &
Mar desta semana. O pro-

negacios. Como a empresaé
formatada, qual a qualidade de seu

produto e quanto omercado
externo esta propenso a aceita-lon",
explicaa coordenadora do projeto,
Bruna Barros, Casoaempresanan

gramade debates e entrevis-
tas, voltado ao setor portui-
rio, ¢ transmitido ao vivo,
sempre is segundas-feiras,
a partir das 15 horas, na
pagina do Facebook do Gru-
w  Tribuna (www.face-
ook.com/grupo.tribu-
na/). Suas edigoes também
ficam disponiveis na inte-
granestemesmoenderego.
0O grande diferencial do
Exporta SP sio as consulto-

seja escolhida, a Secretaria de
Desenvolvimento ainda tem outros
projetos, como o Empreenda Rapido
& o Simplifica SP, Informacbes em
www. desenvolvimentoeconomico,
sp.gov.br/programas,

rias que serio realizadas
com as empresas seleciona-
das. Além de encontros
presenciais, da série de
capacitacoes fornecidas pe-
la Fundagio Instituto de
Administracao (FI1A, da
Universidade de Sao Pau-
lo), de workshops e de ativi-
dades EAD, estiio planeja-
das reunides individuais
de cada empresa com pro-
fissionais que atuam, efeti-

MERCADOS

“OmercadodoBrasil
estase recuperando
e i550 & muito impaortante
pdra csempreendedores.
Mas, ter aopcao
de outros mercados
para atuar e tao
importante quanto”

Eruna Barros
fssessora da secretaria Estadual de
Desenvolvimentn Econdmico do Estado

vamente, no ramo da ex-
portacio e gque acompa-
nharao e auxiliario em
todo o processo.

Essa consultoria  ira
além dos cineo meses da
capacitacao - que tém ini-
cio previsto para o mes de
margo. O acompanhamen-
to continuara por dois
anos, disse Bruna.

PROCESSO0 SIMPLES

"A exportagio nao ¢ um
bicho de sete cabecas e es-
te projeto, com a mento-
ria, ajudari a mostrar is-
s0”, diz 0 coordenador da
Ciamara Setorial de Assun-
tos Aduaneiros da Associa-
¢an Comercial de Santos
(ACS), 0 advogado e pro-
fessor universitirio Rodri-
go Zanethi, outro convida-
do dessa edicio do Forum
Porto & Mar.

Para ele, o ‘pré-exporta-
¢iio’ é o maior ‘entrave’ pa-
i 45 pequenas empresas,
“As vezes eles tém merea-
do la fora, mas lidar coma
burocraciainterna - que ja
diminuiu - ¢ o receio de
lidar a distancia com pes-
soas que niao conhecem,
acabam sendo os princi-
pais medos”, disse,




