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Associacoes comerciais sugerem sorteios de
premios para estimular vendas

Para evitar retracdo em relacao ao ano passado, lojistas paulistas participam de campanhas
promocionais

SAQ PAULO - Apesar da crise econdmica,
algumas associagtes comerciais no Estado
de Sao Paulo acreditam que nao havera
retragao nas vendas de Matal em
comparagao com 2014, Muitas firmaram
parcenas para que os lojistas associados
possam oferecer a seus clientes sorteios de
préemios e outros beneficios, como carros
novos e descontos em viagens, para
impulsionar as vendas no periodo.

Tendo em vista o cenario de aumento do
desemprego, pressao inflacionana e

encarecimento do crédito, os empresarios
consideram a estabilidade no faturamento

Rua 13 de Maio, em Campinas: Acic oferece em relagdo ao ano passado como positiva.
campanha promocional de viagens
Foto: Divulgagao A Associagdo Comercial e Industrial de
Campinas (Acic), por exemplo, ofereceu aos
comerciantes do municipio uma campanha
promocional de viagens. Por meio de um acordo realizado entre a Acic e a TAM Viagens, os lgjistas

que pagarem R$ 150,00 ganhardo mil cupons de desconto para ofertar a seus clientes.

Os consumidores das lojas participantes que gastarem R 75,00 terdo um desconto de Rib 150,00 em
viagens com a companhia conveniada. O desconto, porem, n3o & cumulativo.

Os consumidores das lojas participantes que gastarem R3 75,00 terdo um desconto de Rp 150,00 em
viagens com a companhia conveniada. O desconto, poréem, ndo & cumulativo.

Em Ribeirao Preto, a Associag3o Comercial e Industnal (Acrip) apostou em sorteios de veiculos para,
pelo menos, ter o mesmo volume de vendas do ano passado, quando a cidade obteve um pequeno
acrescimo de faturamento em relagao a 2013.

O presidente da entidade, Antonio Maconetto, explicou que a estratégia foi de, junto com o Sindicato do
Comercio Varejista, lancar uma promog o para os comerciantes. A cada R$ 100,00 em compras, os
consumidores concorrem a prémios como camos e motos novos.

Cutra regido que pretende impulsionar as vendas por meio de sorteios envolvendo veiculos & a de
Marilia. O supenntendente da associagao comercial local, José Augusto, explica que a tatica e pensar
nao somente na propria cidade, mas tambem na regido. "Tentamos atrair o consumidor, ja que femos
1,2 milhdo de habitantes num raio de 90 quildmetros que adotaram a cidade [Marilia] como polo de
compras”, diz.

A campanha, exclusiva para associados, € semelhante a de Ribeirdo Preto. Os lojistas pagam uma
taxa para participar, enquanto os consumidores ganham um cupom a cada R 50,00 em compras. Dois
carros zero km, uma moto e eletroeletronicos serdo alguns dos prémios sorteados.

Com 500 lojistas confirmados em Marilia e na micromegido, em cidades como Alvilandia, Onente e
“eracruz, Augusto esta mais confiante e tem expectativa de um aumento de faturamento em relagao
ao ano passado. "Mas se mantiver o mesmo volume de 2014 nao sera ruim”, diz.

Apesar de nao ter agdes especificas para a questio, as associagdes tambem onentam os empresarios
a capacitar a equipe nessa época de ano e treinar os funcionanos para o melhor atendimento dos
clientes.

A cidade de Santos, por exemplo, oferece cursos mensais de forma gratuita para os comerciantes
capacitarem suas equipes. "Um funcionano bem treinado consegue satisfazer o cliente e vender mais”,
afirma o coordenador da Camara de Comercio Varejista da Associagao Comercial de Santos, Omar
Assaf



