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Cidades A5

Santos auxilia empresarios em licitacoes

Projeto LicitaSantos vem ao encontro do desejo de empresarios da regido, que nao estao preparados para participar de concorréncias

GUSTAVO T.DE MIRANDA

DAREDAGAO

A maioria do empresariado da
Baixada Santistanaoesta prepa-
rada para participar e vencer
processos publicos paraaaquisi-
¢ao de produtos e fornecimento
de bens e servigos para Orgdos
publicos, como as prefeituras.
Nesse rol, entram as diversas
modalidades delicitacdes, como
convite, tomada de precos, con-
corrénciaepregao eletronico.

O diagnostico foi feito ontem
pelos dirigentes das principais
associacoes de representacao
de comerciantes e empresarios
daregido, durante lancamento
do projeto LicitaSantos, que
tem o objetivo de ampliar a
participacio de empresarios
de Santos e daregiao naslicita-
¢oes promovidas pela Cidade.

“Acho 6tima ainiciativa, mas
espero que eles (empresarios)
colaborem também, se dando
ao trabalho de se informar. Al-
guns estdo preparados. Mas
tem que ser honesto, a maioria
é folgada. Tem que dar tudo
para ele, inclusive o cafezinho,
se possivel mexido e com acu-
car”, opina Fernando Martins
da Fonseca, 22 vice-presidente
do Sindicato do Comércio Vare-
jista da Baixada Santista, que
conta com 14 mil associados.

Para o presidente da Camara
de Dirigentes Lojistas (CDL)
de Santos, Paulo Levi Latrova,
0 comércio varejista tem uma
certa dificuldade no forneci-
mento de grandes quantida-
des, como costumam comprar
as prefeituras. “Muitos empre-
sarios nao tém o conhecimento

Reacao

“A Prefeituranao
atrasa pagamentos.
Se as cidades daqui
se qualificam,
mantemos ariqueza
nanossaregiao”

Paulo Alexandre Barbosa, prefeito

“Todaempresatem
queficaratentaao
queexisteaoredor.
APrefeituraesta
divulgandoo
be-a-ba. Agora, as
empresas precisam
seinformare
reagir”

Roberto Clemente Santini, presidente da
Associacao Comercial de Santos

ASSOCIACAD ComERciaL py

E 8ANTOS

DIVULGAGAO

Negocios

902

licitacbes
foiaquantidadenoano
passadode procedimentos
administrativos para
acomprade produtos ou
servigos contratados
pelaPrefeitura

387

milhOes de reais
foi o montantededinheiro
empregado pelo Municipio
nessas comprasem 2014

9,3%

participacao local
também no ano ano passado,
84 empresas santistas
venceram licitacoes
naCidade

de como trabalhar, de como
fornecer para o poder publico”.

SEM DOCUMENTOS
Os empreendedores esbarram
também em outro problema,
um tanto mais burocratico: a
falta das documentacdes e exi-
géncias necessarias para a par-
ticipacdo nos processos.

“Hoje em dia, 0 pequeno em-

presario tem alguns entraves,
nio possuem todas as certiddes.
Foraisso, nio vejo problema. O
empresario precisa de condicao
para estar totalmente regular”,
explica Guilherme de Melo
Mauger, diretor-financeiro do
CDL/Santos-Praia, que relne
1,2millojistas dafaixadaorla.
A lista de documentos neces-
sarios para fazer parte de uma

licitacdo é extensa. Envolve a
entrega do contrato social da
empresa, do registro comercial,
prova de inscricdo no Cadastro
de Pessoas Fisicas ou no Cadas-
tro Nacional de Pessoas Juridi-
cas, prova deregularidade fiscal
com diversas entidades, tanto
municipais, quanto federais, a
inexisténcia de débitos na Justi-
cado Trabalho, entre outros.

“Muitas vezes, as empresas
nio atendem as exigéncias da
lei delicitacio, de certidao nega-
tiva, saber elaborar um orca-
mento, fazer a entrega correta
dos produtos”, avalia o gerente
do Sebrae, Paulo Sérgio Brito.

Os primeiros convénios de
cooperacdo do LicitaSantos fo-
ram assinados ontem, na Asso-
ciacdo Comercial de Santos -

foram quatro, com a ACS, o
CDL/Santos, o CDL/Santos-
Praia e o Sindicato do Comér-
cioVarejista.

O projeto prevé a criacio de
um hotsite para avisar os em-
presarios quando umalicitacao
for aberta. Outranovidade sera
oatendimento presencial na Sa-
lado Empreendedor (RuaJodo
Pessoa, 132, Centro).




