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Universidade e essencial a startup

Empreendedor de tecnologia deve aproveitar ambiente universitario para adquirir conhecimento para o mundo dos negocios

MARCELO SANTOS

DAREDAGAO

Os universitarios que preten-
dem entrar para o mundo dos
negocios devem aproveitar o
ambiente educacional para co-
locar as ideias em pratica. A
sugestao é de Ricardo Caspir-
ro, da Associacio de Startups e
Empreendedores da Baixada
Santista(Asebs).

Caspirro participoudo debate
sobrestartups naSemanado Jo-
vem Empreendedor, encerrada
nasexta-feira. O evento érealiza-
do pelos nticleos de Jovens Em-
preendedoresdaAssociacio Co-
mercial de Santos (ACS Jovem)
e regional de Santos do Centro
das Industrias do Estado de Sao
Paulo NJE-Ciesp).

“Vao para cima, provoquem
o ambiente que vocés tém”,
afirmou Caspirro aos jovens
que compareceram ao debate
na Unisanta.

Deacordo comele, 0 ambien-
te universitario permite buscar
habilidades e conhecimentos,
ferramentas necessarias para
setornar empreendedor.

Ja Pedro Mesquita, da Bom
Corpo, afirma que os professo-
res devem ser procurados pe-
los universitarios que querem
se tornar empreendedores.
“Sao experientes e podem aju-
dar em areas como gestdo,
questdes tributarias e juridi-
cas”,afirmaele.

De acordo com Mesquita, o
empreendedor de startup ndo
pode ser centralizador, tem
que convencer a familia a

EXpansao

As startups podem ser qualquer
negocio embrionario, mas nos
ultimos anos foram apontadas
como empreendimentos da area
de tecnologia ligados a internet.
Esses negocios tém potencial

de crescimento muito rapido

e, por isso, atraem investidores
derisco queaplicam grandes
quantias. Muitas dessas
startups se tornam gigantes,
como o Google. Outras crescem,
sdoincorporadas, como o
Instagram, ou perdem o brilho,
como o Groupon.

apoia-lo na iniciativa privada
e ndo em um emprego “segu-
ro” e nao se incomodar em
quebrar seguidas vezes.

“Fali cinco startups”, contou
Reginaldo Andrade. “Acham
que quebrar € algo negativo, e
€”, brinca ele, complementan-
do queisso é comum entre em-
preendedores de startups. An-
drade comecou a empreender
aos 13 anos com um empresa
de limpeza de caixa de gordu-
ra. Depois, mergulhou na tec-
nologia e criou softwares para
segmentos de hospitais e mar-
keting de pequenas empresas.

Asstartups podem ser qual-
quer nego6cio embrionario,
mas sdo identificadas como
empreendimentos da area de
tecnologia e com potencial de

crescimento muito rapido,
cujos criadores sem capital
buscam investidores.
Andrade, alerta, porém,
que nao basta ter ideia. “To-
dos tém,mas € preciso criar e

entregar’. Muitos ndo terdo
sucesso. Ele, entretanto, lem-
bra que € preciso ser sincero.
“Se vocé ndo teve reconheci-
mento, talveznao o mereceu”.

O debate contou ainda com
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Leticia Taveira, cofundadora
do Portal SuperAcio, que
apoia pacientes de cancer e
HIV ou dependéncia quimica.
O portal se assemelha a uma
rede social e aproxima quem se
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Semana Jovem Empreendedor foi as universidades para discutir oportunidades e dificuldades de quem pretende montar a propria empresa

curou (chamados de anjos),
doentes (superadores) e vo-
luntarios especializados (ar-
canjos), formando trios.
Acompanhe o Portal
SuperAcio pelo Facebook.




