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Setor de tecnologia fatura R$ 500 mi
e emprega mil na Baixada Santista

Negocios atuam em varias frentes, como sites e games: segmento conta com o apoio da Incubadora de Santos, criada ha uma decada

MARCELO SANTOS
DAREDACAD

GQuasedez anosdepoisdainau-
guragio da Incubadorade San-
tos, o setor de Tecnologia da
Informacio e Comunicacio
(TI&C) da regido chega a um
faturamento anual de pelo me-
nos R$ 500 milhdes e 1 mil
empregos gerados.

O valor considera apenas as
24 empresas que participam
do Showease TI&C Santos e
Regiao, programa criado para
divulgar o trabalho feito pelos
negocios que cresceram na al-
timadécada.

O setor de TT ainda fica mui-
to atris da vocacio natural da
regiao, que é o Porto, e corres-
ponde a 2% do Produto Inter-
ng Bruto (PIB), mas tem uma
grande vantagem. Segundo o
diretor regional do Sebrae, Pau-
lo Franzosi, aTT ¢ uma grande
agregadora devalor, onde pou-
cos profissionais podem desen-
volver produtos que gerem um
grande faturamento.

ACTT surgiu na esteira da in-
formatica e, em seguida, da in-
ternet. No caso santista, o salto
vein com aincubadora, que co-
mecou aser discutida em 19949,

A incubadora abriga nego-
cios que nao tem condicoes de
andar com pernas proprias.

No comego, ela foi pensada
como uma geradora de nego-
cios de servigos em geral, co-
mo ensino ou turismo, ¢ nao
apenas para a area de T1. Po-
rém, o tempo mostrou que ela
seriaquase gue exclusivamen-
te de TI. Uma década depois,
umade suas primeiras incuba-
das, a KBR Tec, que oferece
solugoes para internet, ¢ uma
empresa madura gue agora
faz parte do showcase.

Simultaneamente ao supor-
tedaincubadora, o desenvolvi-
mento da internet, a partir de
1995-1996, desencadeou uma
série de servigos. A comunica-
¢io entre computadores esti-
mulou o surgimento de prove-
dores e 08 usuarios precisaram
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Central de empresa de Tl de Santos: negocios da tecnologia da informagdo se adaptam as mudancas e multiplicam oportunidades na regido
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Odiretor regional do Sebrae,
Paulo Franzosi, coordena

com as empresa de TIum grupo
deestudos para desenvolver
negdcios paraadreade saide.
Segundo ele, uma consultoria
contratada apontou que
osetordesaide é carente

de servicos de Ti. Franzosi
afirma que este trabalho tenta
convenceroempreendedora
destinar pelo menos 5% de seu
tempo para projetos do futuro.
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de fibra otica e cabeamento de
rede, além de consultoria para
saber como interligar o siste-
mavirtual com o fisico.

Haoje, a T1 esta tio diversifi-
cada que na propria Baixada
Santista ha desenvolvedores
de games, além de sites de
repercussiao nacional, como o
Vagalume (musica) e Cyber-
cook (eulinaria).

Desafio e conquistar cliente |

I O crescimento do setor na
regiao ajuda, como A Tribuna
publicou na edi¢io de ontem,
a manter trabalhadores alta-
mente capacitados. Porém, os
cmpresarios e executivos que
participam do showcase estio
preccupados em como melho-
rar a visao da propria Baixada
Santista sobre esses novos ne-
EOCios por agui.

O diretor comercial da Con-
sulldata, Ronaldo Ataulo, diz
que a grande preocupacio pa-
ra continuar crescendo ¢ a fal-
ta de reconhecimento dentro
da propria regido, no melhor
exemplo do santo de casa nio
faz milagre,

Segundo ele, empresarios lo-
cais que sao clientes em poten-
cial ndo reconhecem que ha
empresas de TT da Baixada de
altacapacitacio, ouquerem pa-
gar pouco até para fornecedo-
res de fora — considerando a'T'T
uma simples despesa e nio um
investimento fundamental pa-
raqualquer setor daeconomia.

O coordenador da Ciamara
de T1&C da Associacao Comer-
cial de Santos, Pedro Veras, diz
que as empresas da regiao que
mais prosperaram foram as
que mais buscaram clientes fo-
rada Baixada. “0 showcase nos
ajudara a disputar com a con-
corréncia em Sao Paulo”, diz

Veras, que ¢ fundador da Geo-
bs, desenvolvedora de softwa-
res degestio empresarial.

Um dos empreendedores
que conseguiram transtormar
S I].Cﬁr}ﬂiﬂ CIN uima cmpresa
vidvel conta que no comego, a0
tentar fornecer um software, o
cliente em potencial sugeriu
que deixasse o produto na em-
presa, sem ser remunerado,
sob a promessa de recomendi-
lo paraos amigos,

Na mesma época, 0 mesmo
software foi oferecido a um
grande banco paulistano, que
MArcou uma reunido com o
jovem empresario. A vendaem
Sao Paulo acaboudando certo,

ocal

MUDANCA JA COMECOU
Para Ataulo, essavisao distor-
cida das empresas de T1 na
regiio muda aos poucos. Ele
acha que o convivio das com-
panhias locais comos grandes
grupos, principalmente do se-
tor portudrio, que chegaram
nos ultimos anos com novas
formas de selecio de formece-
dores, ajudario a transformar
essamentalidade.
“EmpresasdaBaixada San-
tista is veres nao confiam por
faltade conhecimento ou por-
que acham que Sao Paulo é
mais adequada para eles”,
afirma o fundador da Geobs,
Paulo Veras.




